
 
 

Herzlich Willkommen bei LENK! 
                                                                                                    

 
Die LENK Paper Unternehmensgruppe ist ein traditionsreiches und zugleich innovatives 
Spezialpapierunternehmen mit über 100 Jahren Erfahrung in der Herstellung von 
technisch anspruchsvollen Spezialpapieren für ein weltweit breitgefächertes 
Kundenportfolio aus diversen Branchen.  

Für unser kanadisches Schwesterunternehmen der SAS Precision, suchen wir zum 
nächtmöglichen Zeitpunkt eine*n  

 

Sales Manager (m/w/d) technische Spezialteile/Einzelanfertigung 

Das erwartet Sie!  

 Sie sind für die kaufmännische und technische Betreuung unserer Key-Accounts 
verantwortlich. Dabei identifizieren sie Umsatzpotenziale und setzen diese effizient 
um 

 Der Hauptbestandteil Ihrer Tätigkeit ist die Akquise von Kunden sowie der 
strategische Auf- und Ausbau der Geschäftsbeziehungen. 

 Sie sind erster Kundenansprechpartner bei kommerziellen und technischen 
Fragestellungen und akquirieren neue Entwicklungs- und Lieferaufträge 

 Die Erstellung und Ausarbeitung von Angeboten unterliegt Ihrem 
Verantwortungsbereich ebenso wie die Angebots- und Vertragsverhandlungen. 

 Sie sind verantworltlich für die Angebotsverfolgung, Auftragsbearbeitung und dem 
Seriengeschäft. 

 Darüber hinaus haben Sie die kaufmännische Projektleitung und wirken in sämtlichen 
Kundenprojekten in Zusammenarbeit mit den Abteilungen Entwicklung, Produktion, 
Logistik und Qualität über die gesamte Produktlaufzeit mit. 

 Wettbewerbsanalysen und Marktbeobachtungen zur Sicherung und Ausbau der 
Marktposition des Unternehmens in der DACH-Region inkl.  Frankkreich werden von 
Ihnen erstellt um ein kleines bis mittleres Volumen an 
Präzisionsbearbeitungsaufträgen zu sichern. Daraus entwickeln Sie in 
Zusammenarbeit mit der Geschäftsführung die weitere Kundenstrategie und erstellen 
die Vertriebsplanung. 

Das bringen Sie mit: 

 Sie haben ein abgeschlossenes technisches oder kaufmännisches Studium oder eine 
vergleichbare Ausbildung absolviert und verfügen idealerweise über mehrjährige 
Erfahrung im Vertrieb von technischen Bauteilen 

 Sie verfügen über Kenntnisse der CNC-Bearbeitung und anderer 
Präzisionsverfahren. Zudem verfügen Sie über Kenntnise im Lesen von 
Bearbeitungszeichnungen und Materialspezifikationen 

 Darüber hinaus sind Sie ehrgeizig, begeisterungsfähig und verfügen über ein hohes 
Maß an Überzeugungskraft. Profunde EDV-Kenntnissesowie sowie die Bereitschaft 
sich neuen, anspruchsvollen Aufgaben zu widmen runden Ihr Profil ab 

 Sie haben idealerweise Kenntnisse im Bereich Metall- und Kunststofftechnik 



 Aufgrund ihrer empathischen und kommunikativen Persönlichkeit verfügen Sie über 
ein kundenorientiertes Auftreten, so dass Sie in der Lage sind auf unterschiedlichen 
Ebenen mit unseren Kunden kommunizieren zu können. 

 Ausgeprägtes Verhandlungsgeschick, ein hohes Maß an eigenverantwortlichem 
Arbeiten, eine gewisse Reisebereitschaft und unternehmerisches Denken sowie 
Handeln zeichnet Sie aus. 

 Sie verfügen über sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift. Französisch ist 
wünschenswert 

 Gelegentliche Reisen können erforderlich sein 

Wir bieten Weiterentwicklungsmöglichkeit lokal sowie im internationalen Bereich 

Interessiert? 

Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbungsunterlagen, die Sie bitte an unsere 
Personalabteilung recruiting@lenk.de senden. Für Rückfragen steht Ihnen Frau 
Zahradnik unter +49 7842 801 36 gerne zur Verfügung. 


